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الدورة التدريبية: التحيم التجاري الدول: حل النزاعات بفعالية واحترافية

مقدمة الدورة التدريبية / لمحة عامة:‏

يقدم ‏BIG BEN Training Center‏ هذه الدورة التدريبية المتخصصة ف التحيم التجاري الدول، والت صممت لتزويد ‏المشاركين
بالمعرفة والمهارات اللازمة لحل النزاعات التجارية بفعالية واحترافية. ف عالم الأعمال المعاصر، تتزايد النزاعات ‏الناشئة عن

المعاملات التجارية العابرة للحدود، مما يجعل التحيم التجاري الدول آلية حيوية وفعالة لتسوية هذه الخلافات بعيدًا ‏عن تعقيدات
التقاض التقليدي. تغط الدورة كافة جوانب التحيم، بدءا من اتفاق التحيم وصياغته، مرورا بإجراءات التحيم ‏واختيار المحمين،

وصولا إل إصدار حم التحيم وتنفيذه. يتم التركيز عل الإطار القانون الدول للتحيم، بما ف ذلك اتفاقيات ‏نيويورك النموذجية
وقواعد التحيم للمؤسسات الدولية البرى مثل غرفة التجارة الدولية (‏ICC‏) ومركز دب المال العالم ‏‏(‏DIFC‏) ومركز لندن للتحيم

الدول (‏LCIA‏). نسع إل تمين المشاركين من فهم التحديات والمزايا المرتبطة بالتحيم التجاري ‏الدول، وكيفية استخدامه كأداة
إستراتيجية لإدارة المخاطر وحماية المصالح التجارية. تعتمد الدورة عل أحدث التفسيرات ‏القضائية وأفضل الممارسات الدولية، مع

التركيز عل الجوانب العملية والتطبيقية. يع المتدرب أهمية التحيم كوسيلة بديلة لفض ‏المنازعات التجارية الدولية، وكيف يمن
لخبراء القانون وقطاع الأعمال الاستفادة من هذه الآلية. يبرز الأكاديم روبرت م. ‏ماير (‏Robert M. Merkin‏) كمرجع ف مجال قانون

التحيم والتأمين، وتوفر هذه الدورة رؤى قيمة تعمق الفهم لمفاهيم ‏التحيم التجاري الدول وتطبيقاته.‏

الفئات المستهدفة / هذه الدورة التدريبية مناسبة لـ:‏

القانون التجاري الدول المحامون والمستشارون القانونيون المتخصصون ف
مديرو العقود والشؤون القانونية ف الشركات متعددة الجنسيات

رجال الأعمال والمستثمرون الدوليون
القضاة وأعضاء النيابة العامة المعنيون بالنزاعات التجارية الدولية

المهندسون ومديرو المشاريع البرى ذات العقود الدولية
الموظفون ف الغرف التجارية ومراكز التحيم الدولية

القانون التجاري الدول طلاب كليات القانون المتخصصون ف
الوسطاء والمحمون

القطاعات والصناعات المستهدفة:‏

القطاع القانون والاستشاري
قطاع التجارة الدولية والاستيراد والتصدير

قطاع البناء والتشييد والمشاريع البرى
قطاع الطاقة والنفط والغاز
والمصرف القطاع المال
قطاع النقل واللوجستيات

القطاع الحوم والجهات التنظيمية
الهيئات الحومية وما ف حمها، مثل وزارات العدل وهيئات الاستثمار

الأقسام المؤسسية المستهدفة:‏

الإدارات القانونية
إدارات العقود

إدارات المخاطر والامتثال
إدارات تطوير الأعمال والشراكات الدولية

الأقسام المختصة بتسوية النزاعات
إدارات الاستثمار

إدارات المشتريات



أهداف الدورة التدريبية:‏

بنهاية هذه الدورة التدريبية، سيون المتدرب قد أتقن المهارات التالية:‏

يم التجاري الدولفهم عميق للمفاهيم الأساسية للتح
القدرة عل تحليل وتفسير اتفاقيات التحيم

معرفة وافية بإجراءات التحيم التجاري الدول وقواعده
المهارة ف اختيار وتعيين المحمين

التعامل مع التحديات القانونية والإجرائية خلال سير التحيم
القدرة عل صياغة مذكرات التحيم الفعالة

فهم آليات إصدار حم التحيم وتنفيذه
التمييز بين التحيم المؤسس والتحيم الحر

تحديد العوامل المؤثرة ف اختيار مان التحيم وقانونه
معرفة دور المحاكم الوطنية ف دعم ومراقبة التحيم

القدرة عل تقييم المخاطر المرتبطة بالنزاعات التجارية الدولية
تطبيق قواعد التحيم للمؤسسات الدولية الرائدة

فهم اتفاقية نيويورك بشأن الاعتراف بقرارات التحيم الأجنبية وتنفيذها
التعامل مع التحيم ف عقود المشاريع البرى وعقود الاستثمار

صياغة شروط التحيم ف العقود التجارية الدولية
تحديد نطاق اختصاص هيئة التحيم

إدارة عملية جمع الأدلة وتقديمها ف التحيم
التعامل مع طلبات التدابير التحفظية المؤقتة

يم للفصل عن العقد الأصلفهم مبدأ قابلية اتفاق التح
القدرة عل تحليل السوابق القضائية ف مجال التحيم

تطوير استراتيجيات التفاوض ف النزاعات التجارية
التعامل مع قضايا التحيم متعدد الأطراف

يم الدولقانون التح معرفة أحدث التطورات والتشريعات ف
يم التجاري الدولالتح تقديم استشارات قانونية متخصصة ف

القدرة عل تمثيل الأطراف ف إجراءات التحيم

منهجية الدورة التدريبية:‏

تزويد المشاركين ‏بأقص مقاربة عملية وتفاعلية تهدف إل هذه الدورة التدريبية عل ‏ فBIG BEN Training Centerتعتمد منهجية ‏
قدر من الفائدة والمعرفة التطبيقية ف التحيم التجاري الدول. تبدأ كل وحدة بمقدمة نظرية شاملة تغط المفاهيم ‏الأساسية، يليها

تحليل مفصل لأحدث القوانين والاتفاقيات الدولية ذات الصلة. يتم التركيز بشل كبير عل دراسات الحالة ‏الواقعية، حيث يتم تقديم
سيناريوهات حقيقية من نزاعات تجارية دولية لمناقشتها وتحليلها جماعيا، مما يتيح للمشاركين تطبيق ‏المعرفة النظرية ف سياقات

عملية. تشجع الدورة عل العمل الجماع من خلال أنشطة تفاعلية وورش عمل مصغرة، حيث ‏يتعاون المشاركون ف حل المشلات
القانونية وتقديم الحلول التحيمية. يتم توفير جلسات تفاعلية مثفة تتيح طرح الأسئلة ‏والنقاش المفتوح مع المدربين الخبراء، مما يعمق
الفهم للمفاهيم المعقدة ويساعد عل تبادل الخبرات. كما يتم تقديم تغذية راجعة ‏بناءة ومستمرة عل أداء المشاركين، سواء كان ذلك من

خلال التقييمات الفردية أو المناقشات الجماعية. يتم استخدام أساليب ‏تدريس حديثة ومحفزة تضمن تفاعل المشاركين واندماجهم
الامل ف العملية التعليمية. تركز المنهجية عل تطوير المهارات ‏التحليلية والنقدية، وتأهيل المشاركين للتعامل مع التحديات القانونية

المعاصرة ف مجال التحيم التجاري الدول بفعالية واحترافية.‏

خريطة المحتوى التدريب (محاور الدورة التدريبية):‏

 

 



الوحدة الأول: أساسيات التحيم التجاري الدول.‏

مفهوم التحيم وميزاته
يم: حر ومؤسسأنواع التح

يم التجاري الدولمصادر قواعد التح
اتفاق التحيم: شروطه وصياغته

نطاق اتفاق التحيم وآثاره
مبدأ استقلالية اتفاق التحيم

القانون الواجب التطبيق عل اتفاق التحيم

الوحدة الثانية: إجراءات التحيم وبدء النزاع.‏

بدء إجراءات التحيم
اختيار وتعيين المحمين: الشروط والأهلية

تحدي المحمين وتنحيهم
اختصاص هيئة التحيم
الدفع بعدم الاختصاص

مان التحيم وأثره
لغة التحيم

الوحدة الثالثة: سير إجراءات التحيم وتقديم الأدلة.‏

إدارة الجلسات التحيمية
تقديم المذكرات والردود

جمع الأدلة والإثبات
الشهود والخبراء

التدابير التحفظية المؤقتة
سلطة هيئة التحيم ف إدارة الإجراءات

مراحل التحيم الرئيسية

الوحدة الرابعة: حم التحيم والاعتراف به وتنفيذه.‏

إصدار حم التحيم: الشروط الشلية والموضوعية
تصحيح وتفسير أحام التحيم

بطلان حم التحيم: أسبابه وإجراءاته
يم الأجنبم التحالاعتراف بح

والأجنب يم الوطنم التحتنفيذ ح
اتفاقية نيويورك لعام 1958

التحديات ف تنفيذ أحام التحيم

الوحدة الخامسة: التحيم ف قطاعات محددة وتحديات معاصرة.‏

التحيم ف عقود الإنشاءات الدولية
التحيم ف عقود الاستثمار الدولية
التحيم ف نزاعات الملية الفرية

التحيم ف نزاعات الطاقة
ترونيم التجاري الإلالتح

أخلاقيات التحيم
أحدث التطورات التشريعية والقضائية ف التحيم



الأسئلة المتررة:‏

ما ه المؤهلات أو المتطلبات اللازمة للمشاركين قبل التسجيل ف الدورة؟

لا توجد شروط مسبقة.‏

كم تستغرق مدة الجلسة اليومية، وما هو العدد الإجمال لساعات الدورة التدريبية؟

تمتد هذه الدورة التدريبية عل مدار خمسة أيام، بمعدل يوم يتراوح بين 4 إل 5 ساعات، تشمل فترات راحة وأنشطة تفاعلية، ‏ليصل
إجمال المدة إل 20–25 ساعة تدريبية.‏

سؤال للتأمل:‏

ف ظل التطورات السريعة ف التجارة الدولية، كيف يمن لآليات التحيم أن تحافظ عل مرونتها وفعاليتها ف تسوية النزاعات ‏الناشئة
عن تقنيات وعقود غير تقليدية؟

ما الذي يميز هذه الدورة عن غيرها من الدورات؟

تتميز هذه الدورة التدريبية بتقديمها رؤية شاملة وعميقة للتحيم التجاري الدول، مع التركيز بشل خاص عل الجوانب العملية
ا، بل من خلال تطبيق المفاهيم في ‏والتطبيقية لحل النزاعات. نركز عل تمين المشاركين من فهم تعقيدات التحيم ليس فقط نظر

‏سيناريوهات واقعية مستمدة من نزاعات تجارية دولية حقيقية. بدلا من مجرد سرد القواعد والإجراءات، تهدف الدورة إل تطوير
‏مهارات التفير النقدي وصياغة الاستراتيجيات التحيمية الفعالة. يتميز المحتوى الأكاديم للدورة بالدقة والحداثة، مع تضمين ‏أحدث
التطورات ف قوانين التحيم الدولية والسوابق القضائية الهامة. نسع إل بناء قدرات المشاركين ف صياغة اتفاقيات ‏التحيم، وإدارة

إجراءات التحيم بفاءة، وتنفيذ أحام التحيم، مما يؤهلهم للعب دور محوري ف تسوية النزاعات التجارية ‏الدولية. تقدم الدورة
منظورا فريدًا يجمع بين الخبرة الأكاديمية والممارسة العملية، مما يثري فهم المتدربين ويعزز قدراتهم عل ‏تقديم استشارات وحلول

قانونية متاملة ف هذا المجال الحيوي.‏


